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– Vermogende Nederlanders zijn verantwoordelijk voor een groot gedeelte van het totale

geefgedrag. Vrijwel alle vermogende Nederlanders (95%) geven aan goededoelenorganisaties.

De gemiddelde giften liggen onder vermogende Nederlanders per jaar op

€ 5.195. Ook onder vermogende Nederlanders is het geefgedrag scheef verdeeld. De

helft van de vermogende Nederlanders geeft minder dan € 850. De 20% meest vermogende

Nederlanders doneren bijna 90% van het totaalbedrag aan giften. De hoogste

gift in de steekproef bedraagt € 767.000. Het is niet goed mogelijk de exacte hoogte

van giften van vermogende Nederlanders in 2011 te vergelijken met eerdere jaren, maar

onze indruk is dat de giften zijn gestegen. 17% van de vermogende respondenten zegt

meer te zijn gaan geven dan in het voorgaande jaar, 13% minder en 62% hetzelfde.

– Gezondheid (84%) en internationale hulp (61%) zijn de populairste doelen onder vermogende

Nederlanders. Ook natuur (57%), maatschappelijke en sociale doelen (56%)

en kerk en levensbeschouwing (52%) worden door veel vermogende Nederlanders

gesteund. Vermogende Nederlanders geven vaker aan cultuur (33%) dan de bevolking
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als geheel (9%). De hoogste bedragen worden gedoneerd aan kerk en levensbeschouwing,

internationale hulp en cultuur. Ook steunen vermogende Nederlanders relatief

vaak lokale doelen.

– De giften van vermogende Nederlanders bedragen gemiddeld 1,88% van het jaarinkomen

en 0,28% van het vermogen. Naarmate het inkomen en het vermogen toenemen,

neemt het deel daarvan dat aan giften wordt besteed af. In het absolute aantal

euro’s gerekend nemen de giften toe met het inkomen en vermogen, met name onder

de hoogste inkomens en vermogens. De 20% hoogste vermogens (gemiddeld € 12

miljoen) geven per jaar € 18.000; de 20% hoogste inkomens (gemiddeld € 647.000)

geven per jaar € 12.500.

– Voor het geefgedrag maakt het veel uit waarmee het vermogen is opgebouwd: respondenten

die vermogend zijn geworden met een eigen bedrijf geven verreweg het

meeste (gemiddeld € 13.000) en respondenten die het grootste deel van hun vermogen

uit een erfenis of familievermogen hebben verkregen geven het minste (gemiddeld

€ 2.300).

– Vermogende Nederlanders vinden gemiddeld 2,3% van het inkomen een gepast bedrag

om jaarlijks te geven. 78% van de vermogende Nederlanders geeft echter minder

dan dit percentage. Naarmate het inkomen stijgt, neemt ook de discrepantie tussen

wat gepast wordt gevonden en wat daadwerkelijk wordt gegeven toe. Dit geldt niet

voor het vermogen. De 20% meest vermogende Nederlanders in het onderzoek geven

gemiddeld exact het percentage van het inkomen (2,44%) dat zij gepast vinden.

– De bereidheid onder vermogende Nederlanders om bezuinigingen door de overheid

op te vangen met hogere giften is niet heel groot, maar wel groter dan onder de

bevolking als geheel. Ook blijkt dat de vermogende Nederlanders die bereid zijn meer

te gaan geven als er meer bezuinigd wordt nu al de meest vrijgevige donateurs zijn.

– De giftenaftrek wordt door 40% van de vermogende Nederlanders gebruikt. Deze

groep geeft gemiddeld 3,5% van het inkomen. Een groot deel van de vermogende

Nederlanders weet echter niet precies wat de voorwaarden zijn voor het gebruik van

de giftenaftrek. Minder dan een derde van de respondenten weet dat de drempel 1%

van het jaarinkomen is. Ook de inhoud van de nieuwe Geefwet is bij de meerderheid

van de vermogende Nederlanders onbekend.

– Vermogende Nederlanders die hogere bedragen geven zijn vaker man en kerkelijk

(met name protestant of overig niet-katholiek), beschikken vaker over vermogen uit

een eigen bedrijf en een hoger inkomen en vermogen en hebben vaker sterker altruïstische

waarden dan vermogende Nederlanders die lagere bedragen geven. Het profiel

van de vermogende Nederlander die veel geeft wijkt op één kenmerk opvallend af

van het profiel van de niet-vermogende Nederlanders die veel geven: het zijn niet de

oudste vermogende Nederlanders die de hoogste bedragen geven, maar juist degenen

die zijn geboren na 1970.
